
Herzlich

Willkommen!

Frau Blau: Rolle

Einkauf mit 100%

Entscheidungsbefugnis

Frau Grün: Rolle

Marketing mit 100%

Entscheidungsbefugnis

bis zum 15.04. neues

Konzept für Dosen

soll chick und gut

sein, Austrahlung

haben, das hat

seinen Preis

Sorge vor Kurzarbeit,

weil

Umsatzrückgang

wir müssen uns das

leisten können,

Zahlen sind wichtig!

es muss prakmatisch

sein

sie sollen gekauft

werden, weil sie gut

aussehen

Preis-Leistung muss

stimmen

Verkauf geht über

den Bedarf, und das

darf dann auch

günstig sein

wir wollen als Firma

weiter existieren!

Wir möchten in dieser Mediation klären,

wie die Hundefutterdosen aussehen sollen

und wie wir beide zufrieden sein können.

70% 70% 30%?

Herzlich

Willkommen

zur 2.

Runde

Frage vor der

Lösungsfindung:

wie möchten Sie

den Erfolg

feiern?

Herr Blau/ Frau

Grün: Party mit

den neuen

Dosen.

(Schnittchen)

und Kaffee.

Gibt es irgendwas an

den Argumenten von

Frau Grün

auszusetzen? Können

sie Ihre Argumentation

nachvollziehen?

Zeitliche

Schwierigkeit

und

Kurzarbeit

Ist auch die

Argumentation

von Herr Blau

nachvollziehbar?

Preis/

Leistung

muss

stimmen

Was bedeutet

Preis/ Leistung

für jede

Partei?

Blau:

pragmatisch =

Kosten/ Nutzen

vom Design

muss gegeben

sein.

Die einzelnen

Kostenfaktoren,

Aufstellung.

Grün: Preis und

Umsatz holt die

Design kosten

wieder rein

Grün: Experten,

die beim Design

effektiv

arbeiten.

Blau: Alle Kosten,

die mehr anfallen,

müssen auf den

Preis umgelegt

werden.

Marketing -

Budget =

20.000€

Vergleich

Katzenfutterdosen.

Gleiches Budget, hat

alles geklappt.

Blau: 20.000€

Label fertig,

ausgereift. Ok.

Grün: In 3

Tagen, am 18.4.,

sind die Labels

fertig. Foto etc.

Druckauftrag

extra. Extern

günstiger?

Blau: mit

10.000

Testdosen zu

REWE mit

Aufsteller.

Blau: Das

Element

Design den

Märkten

verkaufen.

Grün:

Zielgruppen

in den

Märkten

ansprechen.

Montag 20.4. um

10:00 Uhr

Planungsmeeting

Testphase

Erfahrungswert:

in 2 Wochen

sind die Dosen

verkauft.

Probephase: Team

Grün macht

Preisvergleich in

House oder extern.

Geschäftsführung &

Controlling

informieren im

nächsten jour fix

Wir haben in dieser Mediation geklärt,  wie die Hundefutterdosen aussehen sollen und wie wir beide zufrieden

sind:

- in drei Tagen (18.04.2020)zu einem Budget von max 20.000€ (ohne weitere Kosten = Druckfertig) ist die

Bandarole für die Dose fertig

- Foto und Graphik darf sein (Hauptsache, das Budget bleibt im Rahmen von 20.000€.)

- danach Probeproduktion von 10.000 Dosen (ab Montag, 20.04.) und Aufstellung in Märkten mit Kunden, die

einen höheren Anspruch haben (inkl. Aufsteller), Welche Märkte das sind, wird am Montag, 20.04.2020 um

10.00 Uhr besprochen (Herr Blau /Frau Grün)

- es wird geklärt, ob der Druck inhouse mit Bordmitteln erfolgt oder eine kostengünstigere Druckerei gesucht

wird; dazu wird der GF im kommenden Jour Fix (in einer Woche) befragt. Das Marketing kümmert sich bei GO

darum, externe Angebote einzuholen. Da die Testphase bei sehr gutem Verlauf ca. 2 Wochen dauert, ist das der

Zeitrahmen, in dem das passieren sollte.

- die Party mit der Dosen-Pyramide und Kaffee für die Kollegenschaft wird nebenbei organisiert

- nach der Testphase (Anfang Mai) verabreden wir uns wieder für einen Bilanztermin.


