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SEU GERENTE

NA CHINA

Certamente o maior obstaculo para negociar com a China € a lingua, pois somente um pequeno percentual de empresas chinesas tem
algum funcionario com conhecimento da lingua inglesa.

Isso faz com que o numero de possiveis clientes chineses para seus produtos seja apenas uma minuscula fracao do real potencial, por
causa da barreira da lingua.

Portanto, € fundamental que sua empresa tenha um mini site em mandarim, pois lembre-se que o Google é bloqueado na China, e por
esse motivo se seu negocio nao estiver presente nos sistemas de busca locais (que, obviamente, operam somente na lingua chinesa),
voceé sera eternamente invisivel para seus potenciais 1,4 bilhao de novos clientes.

Da mesma forma, € necessario que sua empresa tenha um catalogo fisico, em papel, também em chinés, para que possamos acessar os
niveis mais internos da cadeia de consumo, como distribuidores, atacadistas e varejistas.

Nao pense que os obstaculos para entrar no mercado chinés se restrigem a questoes linguisticas. Ha inumeros fatores culturais que
devem ser levados em consideracao, e tais detalhes sao expressos no design e embalagem dos produtos.

Determinadas abordagens e estratégias de marketing que sao absolutamente corretas e eficazes no Brasil podem ser consideradas
ofensivas e repelentes na China. Por exemplo, no mercado chinés, ha uma quase auséncia de sensualidade tal qual a entendemos no
Brasil, o que faria com que determinados produtos fossem totalmente rejeitados se nao passarem por uma adaptacao. Outro detalhe
que deve ser observado € no que se refere a supersticao. A presenca do numero 4 em um produto, por exemplo, pode significar seu
fracasso, pois a pronuncia desse numero € parecida com a maneira como a palavra "morte" e falada. Ja o numero 8 € considerado sinal
de sorte e abundancia.

Além disso, para o consumidor chinés € extremamente importante haver uma apresentacao que valorize o produto, e o faca parecer
caro e luxuoso. Os conceitos de “frugal" ou "despojado” sao praticamente desconhecidos na China. Nao raramente encontramos isso
traduzido em produtos com excesso de embalagem, como por exemplo quando nos deparamos no supermercado com amendoins
embalados individualmente em pequenos sacos plasticos, ou quando vamos a um restaurante e ganhamos pequenas caixas de
papelao com 5 guardanapos dentro.

Cada um de nossos incubados, tera um gerente de conta que sera responsavel por tudo o que se relacione com suas atividades.

Ele estara a sua disposicao a qualquer hora, atuando como seu ponto de contato com nossos consultores, tradutores, designers, e
demais profissionais que estarao envolvidos no desenvolvimento do seu caso.

Seu gerente também ira controlar todos os contatos com possiveis clientes e interessados em conhecer sua empresa, enviando as
amostras, recebendo os feedbacks e comentarios, atuando como seu relacdes publicas perante todos na China.
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Com o advento da internet, vemos cada vez mais empresarios e consumidores tém se focando em contatos virtuais, a distancia e sem
nenhuma proximidade fisica.

Certamente isso pode funcionar e ser uma excelente solucao para determinadas atividades, mas quando tratamos de relagdes entre empresas, onde decisdes
sao tomadas baseadas em produtos fisicos e reais, destinados a pessoas de carne e 0sso, ha uma certa limitacao sobre o que se pode fazer somente
virtualmente.

Embora gigantes do mercado de B2B como Alibaba ou Made-in-China possam ser uma poderosa ferramenta para se localizar possiveis
clientes ou fornecedores, eles nada mais sao do que uma espeéecie de lista telefénica do século 21.

Nao substituem, nem nunca substituirao a forma tradicional de se fazer negocios, que tem funcionado ha milénios em todos os lugares do mundo: a boa e velha
combinacao de alguns elementos: um comprador e um vendedor sentados frente a frente, com uma amostra fisica e real do produto entre eles.

Por isso, nossos incubados enviarao para a China suas amostras desde o inicio do programa, para que todo e qualquer contato que
venhamos a fazer com possiveis clientes ou investidores locais sejam baseados em produtos reais.

Somente assim podemos agilizar e profissionalizar a introdugao dos nossos incubados e seus produtos na China. De nossa localizacao,
no sul do pais, podemos enviar sua amostra para qualquer localidade em 24 horas, ou apresenta-la pessoalmente aos possiveis clientes
e investidores.

Como durante todo o periodo de incubacao, nossa empresa atuara como seu representante comercial na China, provavelmente muito
antes da conclusao do programa, vamos encontrar importadores para seu produto no pais.

Por isso, se nesse momento houver a necessidade da elaboracao de contratos ou acordos comerciais, ofereceremos estes servicos
juridicos totalmente gratuitos, para que vocé tenha tranquilidade para fazer o que faz de melhor: cuidar de seu empreendimento e
aperfeicoar cada vez mais seus produtos.



MENTORIAS E
TREINAMENTOS

Durante o periodo de incubacao, os participantes terao semanalmente sessées de mentoria com nossos consultores, atraves
das quais poderao sanar duvidas e pedir orientacdes especificas para seus casos.

Além disso, promoveremos treinamentos sobre temas variados, e os transmitiremos ao vivo por sessdées de Skype ou
Hangouts com todos os nossos incubados.

Estes sao somente alguns dos temas que serao abordados:

Aspectos Legais e Contratuais Sob a Otica da kei Chinesa (CONTRACT LAW OF THE PEOPLE'S REPUBLIC OF CHINA);
Propriedade Intelectual - como se proteger contra pirataria através do conhecimento da legislacao chinesa sobre Marcas e
Patentes;

Redes Sociais Chinesas - em um pais onde Facebook, Youtube, Twitter e Instagram sao bloqueados, conheca seus
equivalentes chineses, e de que forma eles podem ser uteis para seu negocio;

E-commerce na China - hoje em dia o E-commerce na China é considerado o maior e mais avancado de todo o mundo, com
numeros absolutamente impressionantes. Conheca como ele funciona, os principais players e saiba como inclui-lo em seus
planos para o futuro de sua empresa na China;

Logistica - depois de décadas investindo pesadamente em infraestrutura, a China pavimentou as bases para um dos mais
eficiente e avancados sistema de logistica em todo o mundo, conectando cada uma das regides de um pais imenso. Conheca
como as empresas de logistica operam na China, e se torne mais eficiente quando lancar sua empresa no pais;

Design de Produtos e Embalagens na China - conhega os principios basicos da linguagem de design no pais;

Estruturas Juridicas de Empresas Estrangeiras - aprenda quais os tipos de constituicao juridica disponiveis a empresas
estrangeiras, seus direitos e responsabilidades, e a melhor opcao para vocé;

Aspectos Culturais - os 1,4 bilhao de chineses moram em 34 provincias, e sao divididos em 56 grupos étnicos que falam
entre si 297 diferentes linguas. Somente com esses dados ja € possivel entender a necessidade de conhecer o maximo
possivel sobre as diferencas culturais para poder maximizar sua chance de sucesso no lancamento de sua empresa na China.
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Como durante todo o periodo de incubacao, nossa empresa atuara como seu representante comercial na China, provavelmente muito
antes da conclusao do programa, vamos encontrar importadores para seu produto no pais.

Por isso, se nesse momento houver a necessidade da elaboracao de contratos ou acordos comerciais, ofereceremos estes servicos
juridicos totalmente gratuitos, para que vocé tenha tranquilidade para fazer o que faz de melhor: cuidar de seu empreendimento e
aperfeicoar cada vez mais seus produtos.

Grande parte das empresas no Brasil utilizam, em algum momento, produtos ou insumos fabricados na China, e nem se dao conta
disso. Grande parte dos importadores brasileiros revendem os produtos importados para distribuidores, que colocam no marcado tudo
ja nacionalizado, e por isso a origem desse material fica encoberta.

Mas a partir do momento em que sua empresa se torne um de nossos incubados, teremos contatos diretos e diarios, e poderemos
ajuda-lo a maximizar todo e qualquer processo que possa envolver a China, e isso incluira a busca por produtos e insumos que possam
representar aumento de qualidade e diminuicao de custos para sua empresa, tais como materiais de embalagem, pecas, componentes,
matérias primas, etc.

Um detalhe importante € que todo e qualquer item que for importado pela sua empresa para que seja utilizado na fabricacao de
produtos destinados a exportacao pode ser isento de impostos no momento de sua nacionalizacao, em um sistema chamado de
‘Drawback".

Além disso, se sua empresa precisar importar maquinas e equipamentos, nos o ajudaremos a encontrar o que precisa, faremos controle
de qualidade, e a exportaremos da China para sua empresa no Brasil.

Hoje em dia, cada vez mais empresas de todo o mundo utilizam as redes sociais para divulgar seus negocios, e para manter um canal
proximo de contato com seus consumidores.

No entanto, infelizmente seus milhares ou mesmo milhdes de inscritos, likes, compartilhamentos , seguidores ou visualizacdes sao
absolutamente inuteis na China, pois sites como Facebook, Twitter, Instagram e Youtube sao bloqueados e proibidos por la, e a maioria
dos consumidores chineses nem mesmo os conhece.

Por isso, ofereceremos a nossos incubados, a possibilidade de conhecer e utilizar as redes sociais chinesas, tais como WeChat, Weibo,
QQ, YouKu, etc., que sao os equivalentes chineses das redes existentes no ocidente, mas que sao utilizadas somente dentro da China.



REGISTRO NA

CHINA

Existem hoje, na China, mais de 440.000 empresas estrangeiras devidamente registradas, com um capital social que ultrapassa USD 2
trilhées, de acordo com os ultimos dados divulgados pelo Governo Chinés.

Este numero impressionante se deve, em grande parte, as recentes mudancas na legislacao chinesa, que abriram o pais ainda mais ao
capital e empresas estrangeiras, reduzindo ou extinguindo a necessidade de um valor minimo de capital investido, e possibilitando que
empresas tenham 100% de capital estrangeiro, sem haver necessidade de participacao acionaria local.

Portanto, hoje uma empresa estrangeira tem a sua escolha diversas formas de formalizar sua presenca na China, e nos auxiliaremos
nossos incubados a escolher a melhor opcao de acordo com seus planos e sua estratégia para o mercado chinés.

Os tipos de estrutura juridica disponiveis sao as seguintes:

WHOLLY FOREIGN OWNED ENTERPRISE,(\WFOE)

Trata-se de uma companhia limitada que € 100% registrada em nome de empresas ou pessoas fisicas estrangeiras, sem participacao
acionaria de chineses. Elas tem os mesmos direitos e responsabilidades de empresas chinesas normais, podem gerar receita, pagam
taxas e impostos, e seus lucros podem ser repatriados aos paises de origem.

REPRESENTATIVE OFFICE (RO)

Sao Escritorios de Representacao. Nao ha exigéncia de um capital minimo, e seu registro € bastante simples e desburocratizado, mas
suas atividades sao normalmente limitadas a promog¢oes de produtos ou servicos, pesquisas de mercado ou controle de qualidade, e a
principio sao proibidas de gerar receita ou assinar contratos com empresas locais.

FOREIGN INVESTED PARTNERSHIP ENTERPRISEXFIPE)

Esta € uma estrutura juridica relativamente recente na China, criada para permitir investimentos conjuntos no pais. Basicamente,
permite que:

a. Duas ou mais empresas ou pessoas fisicas estrangeiras estabelecam uma parceria ou PE (Partnership Enterprise) na China;

b. Empresas ou pessoas fisicas estrangeiras estabelecam uma parceria ou PE (Partnership Enterprise) juntamente com empresas ou
pessoas fisicas chinesas na China;

Trata-se de uma forma simples e rapida para ser registrada, sem exigéncia de capital minimo a ser investido, e com total liberdade para
gerar receitas, e empregar funcionarios chineses ou estrangeiros.
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JOINT VENTURE (JV)

E uma companhia limitada, formada entre uma empresa chinesa e uma empresa estrangeira, sem participacao de pessoas fisicas. Sao
muito utilizadas por empresas estrangeiras que desejam atuar em certos setores da economia fechados, pela legislagao chinesa, para
empresas 100% estrangeiras, tais como Educacgao, Entretenimento, Defesa, Mineracao, Hospitais, dentre outros.

HONG KONG COMPANY

Finalmente, pode-se escolher por registrar uma empresa em Hong Kong, e utiliza-la como uma SPV (Special Purpose Vehicle) para
investir na China.

Hong Kong € um dos locais mais rapidos e descomplicados do mundo para se registrar uma empresa, € muito utilizado por investidores
para esta finalidade.

Tambeéem pode ser utilizada para atuar como uma trading, exportando produtos chineses para qualquer local do mundo.

Realizaremos regularmente eventos e rodadas de negocios com investidores, importadores e distribuidores dos diversos ramos de
atividades representados pelos nossos incubados.

Além de eventos de pequeno porte, como almogos ou jantares, por exemplo, pretendemos fazer ao menos uma exposicao a cada seis
meses em um espacgo publico, como um shopping center, a fim de promover a interacao com o consumidor final chinés, e assim
receber seus comentarios, criticas e sugestoes.
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