
SALES PERFECT GmbH

Jasminstraße 11, D 40668 Meerbusch

Telefon +49 2150 9639 701  E-Mail info@sales-perfect.de

Zur Besetzung einer aktuellen Vakanz suchen wir zum nächstmöglichen Zeitpunkt für
unseren Kunden deutschlandweit eine/einen

IDEALER WOHNSITZ IN DER NÄHE (+50KM) VON DÜSSELDORF, KÖLN, BERLIN, FRANKFURT ODER STUTTGART

für die Gewinnung von Kunden im Bereich Senioreneinrichtungen. Unser Kunde ist Teil eines
marktführenden Familienunternehmens und spezialisiert auf den Bereich Facility
Management. Im Gesundheitsmarkt gehört Ihr zukünftiger Arbeitgeber zu den führenden
Anbietern und benötigt daher professionelle und vertriebs- sowie abschlussfokussierte
Verstärkung. Sie gewinnen potenzielle Neukunden beraten zu den Innovativen und
verlässlichen Systemen in der professionellen Speisenversorgung in den Einrichtungen der
Seniorenpflege. Bei bestehenden Kunden bauen Sie die Partnerschaft aus und platzieren
gekonnt neue Dienstleistungen. Sie verstehen es im besonders Kundenbeziehungen auf- und
auszubauen, komplexe Dienstleistungen einfach und begeisternd zu präsentieren sowie
Verkaufsprozesse konsequent zum Abschluss zu führen.

Sie passen hervorragend ins Profil, wenn Sie gute Vertriebserfahrungen vorweisen können
und idealerweise den Zielmarkt bereits – auch als Quereinsteiger - betreut haben. Projekt-
sowie Sales-Management sollte darüber hinaus Ihr tagtägliches Geschäft sein. Eine
überregionale Reisebereitschaft setzen wir voraus. Die ausgeschriebene Aufgabe ist eine
Vollzeittätigkeit und unbefristet.

Für Fragen wenden Sie sich bitte an Stephan Kleffner (+49 2150 9639 701).
Senden Sie uns jetzt Ihren Lebenslauf mit dem Stichwort:

Nach Zusendung Ihrer Unterlagen erhalten Sie eine E-Mail mit wichtigen Informationen zur Datenschutz- und
Vertraulichkeitsvereinbarung.
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